Mer om innehallet i FOKUSFramgang!

+ Vilka styrkor har du att bygga vidare pa?

+¢ Vilka 1ang- och kortsiktiga mal vill du jobba mot?
+** Var tjanar du pengar, hur kan du tjana mer?

+** Hur nar du ut pa marknaden?

¢ Hur kan du starka ditt varumarke?

Genom att delta i FokusFramgémg kommer du att fa kunskap och inspiration samt kollegor
att diskutera med for att skapa bra svar. Du deltar i seminarier, anpassade enligt de behov
gruppen har och kommer ocksa att fa individuell radgivning/handledning. Du har mdjlighet att
bygga natverk och fa nya affarsrelationer.

Ett processinriktat program

Under fyra dagar arbetar vi med en mix av teori, dialog, olika dvningar och reflektioner som
skapar delaktighet och engagemang. Individuell radgivning/coaching ingar ocksa, for att starka
processen. Efter utvecklingsprogrammets slut har du tillgang till ett vardefullt natverk for din
fortsatta utveckling.

Vi arbetar med olika delar som Okar din personliga effektivitet som att satta tydliga och
engagerande mal, planera och prioritera samt att satta granser. Din vision och affarsidé
formuleras, tydliggors och bildar en plattform for hur marknadsféring, salj och andra utatriktade
budskap genomfors internt och externt.

Sist men inte minst, far du tillgang till ett ndtverk av kvinnor som kan bli ett starkt stod i din
foretagarkarriar.

Syftet med FokusFrameang

Du som féretagare ska fa insikter, kunskaper och erfarenheter, som ger dig 6kad energi i ditt
féretagande. Nya verktyg som bidrar till ett effektivare ledarskap, nya méjligheter till viixande fér
att skapa ett hallbart och I6nsamt féretag.
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Ur innehdllet
Nuldge - framtid — hinder - mojligheter

e  Var befinner jag mig som individ och foretagare just nu, vart ar jag pa vag och vilka
hinder/utmaningar kan jag se?

e Vad behover jag utveckla for att na mina mal?

e Attt formulera en handlingsplan, som féljs upp och revideras fortlopande.

Varumarke

e  Varderingar, kdrnvarden, vision och affarsidé formuleras, tydliggérs och bildar en
plattform for hur marknadsforing, sélj och andra utatriktade budskap genomfors
internt och externt.

Att leda sig sjalv

e  Sjalvinsikt och sjdlvkansla

e  Mina monster och beteenden

e  Att hitta sin vilja och géra medvetna val

e  Sitta mal - utvardera, omvardera och revidera

Kommunikation

e  Olika satt att kommunicera och hur det paverkar mig sjalv och mina relationer. Att
kommunicera direkt, rakt och tydligt

e  Att skapa och bidra till konstruktiva dialoger

e  Retorik — konsten att 6vertyga

Forhandlingsteknik

e  Tekniker som ger dig forsprang varje gang du ar i forhandling oavsett om du kdper
eller saljer

Natverk som resurs

e  Affarsmassiga kontakter for utveckling av ditt féretagande
e  Kartlagg dina viktiga kontakter
e  Verktyg for att na dina mal

Ekonomi

e  Tydliggor var du tjanar pengar
e  Synliggérande av hur eventuella rabatter paverkar din [6nsamhet

KEVINMORS

Programmet finansieras med samhallsmedel fran FORETAGAMNDE TI I.LV A T
STARKER
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